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1980  | Gründung der Firma Norbert Keller in Belgien
 | Treppen, Geländer, Bauschlosserei
 | 1 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1983  | Erweiterung des Tätigkeitsfeldes
 | Verkauf von Wintergärten in Aluminium & Stahl
   in Vertretung von Herstellern
 | 7 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1990  | Gründung der KELLER AG in Troisvierges (L)
 | 12 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1992  | Die KELLER AG wird Hersteller von
    Wohnwintergärten
 | 20 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1993  | Entwicklung eigener Profi lsysteme (KS)
   für den Wohnwintergartenbau
 | 22 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1994  | Die KELLER AG erhält das Label 
   “Made in Luxembourg”
 | Weiter steigende Entwicklung in den Bereichen
   Wintergartenbau, Fensterbau, Objektbau
 | 27 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
1996  | Die Imperial- & Avantgardenbaureihen sind
   besonders erfolgreich
 | Aufbau eines europäischen
   Vertriebspartnernetzes
 | 37 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2000  | Errichtung einer neuen Versandhalle 
   von 1000m² 
 | 62 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2001  | Entwicklung eines neuen Konzeptes 
   im Wohnwintergartenbau:
   Die “Orangerie Elegance” 
 | 58 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2002  | Die Orangerie als Neuheit auf den Fachmessen
   “Batibouw” in Brüssel und auf der 
   “Foire Internationale” in Luxemburg
   überzeugt in Fachkreisen und auch beim Publikum
 | Das Vertriebspartnernetz wird weiter ausgebaut
 | 69 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2003  | Die KELLER AG ist mittlerweile in mehr als 10
   europäischen Ländern vertreten
 | Vorstellung der “Orangerie Elegance” auf der
   BAU in München
 | 66 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •

2004  | Vergrößerung der Werkhallen auf 7000m²
 | Die KELLER AG konzentriert sich ganz auf die
   Herstellung von exklusiven und individuell
   gestalteten Wohnwintergärten
 | Finalist “Unternehmer des Jahres” (Luxemburg)
   organisiert von “Ernst & Young”
 | 70 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2005  | 25 Jahre KELLER AG
 | Weiterentwicklung der Orangerie Elegance
   sowie neue Konzepte, die Alu, Glas, Stahl und
   Holz im Wohnwintergartenbau integrieren
 | Ausbau der Exporttätigkeit 
   inner- und ausserhalb der EU
 | 72 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2006  | Entwicklung des Orangerie Garden Pavillon
 | Neue “Straightline” - Profi le für ein modernes
   und fi ligranes Aussehen
 | 75 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • •
2007 | Eröffnung einer Zweigniederlassung in Linz
   (Österreich)
 | 80 Mitarbeiter

• • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • •
2008  | Entwicklung des Hightech-Fensters 
   “minimal windows”
 | Gestaltung einer neuen Generation von
   Wohnwintergärten, dem “Glasshouse”
 | 85 Mitarbeiter

EIN UNTERNEHMEN IN SEINER ZEIT 

Die KELLER AG ist im Bau von hochwertigen 
Wohnwintergärten einer der Marktführer und 
mehr als 30 ausgewählte Betriebe in 15 
west- und osteuropäischen Ländern bieten 
ihren Kunden den hohen Qualitätsstandard 
der Keller First Class Wintergardens an.

Das als ein Ein-Mann-Betrieb von Norbert 
Keller im Jahre 1980 in Belgien gegründete 
Unternehmen hat sich 1990 in Troisvierges, 
Luxemburg, niedergelassen und expandiert 
seitdem beständig.

In dem mittlerweile 7000m² großen Werk in 
Troisvierges sind die  85 Mitarbeiter von Keller
First Class Wintergardens ständig auf der Suche 
nach  neuen  Konzepten im Wohnwintergartenbau 
und die Weiterentwicklung wird konsequent voran 
getrieben.

Die Kunden können sich im stilvollen Showroom 
von mehr als 1000m² sowie dem neuen Expo- 
Garten von ebenfalls ca. 1000m² einen Eindruck 
von der Einzigartigkeit und der Qualität der 
KELLER Wohnwintergärten machen.

Beeindruckend ist sicherlich der Erfolg der 
Baureihe „Orangerie“, die besonders viele 
individuelle Gestaltungsmöglichkeiten zulässt 
und sich auf modernste Technologien stützt. Die 
große Besonderheit der Keller-Orangerie ist das 
Flachdach mit eingebauter Glaskuppel, wobei die 
fi ligranen Seitenelemente aus eigens entwickelten 
Aluminium-Profi len, die auch kombiniert werden 
können mit hochwertigen anderen Materialien, 
der Konstruktion ihren ganz persönlichen 
Charakter verleihen.

Mit der Auszeichnung als Finalist von „Unternehmer 
des Jahres 2004“ im Großherzogtum Luxemburg 
durch “Ernst & Young” wurde ein Unternehmen 
ausgezeichnet, das gerüstet ist, um die großen 
Herausforderungen der Zukunft anzunehmen und 
erfolgreich zu bestehen.

WOHNWINTERGARTENBAU
MIT HOHEM 
QUALITÄTSSTANDARD

EXPORT

UMSATZENTWICKLUNG | 2004 - 2008

VERKAUF

GREENSQUARE INT. SA
Francis Flamant, Mitgesellschafter
und sein Exportteam

Alex SERVAIS
Beratung und Verkauf
Wohnwintergarten- /
Orangeriebau/ Fensterbau

Norbert KELLER
Geschäftsführender Gesellschafter
KELLER AG

Peter TEMNITZER
Technisches Aufmaß 
Beratung und Verkauf
Wohnwintergarten- / 
Orangeriebau

Manuela PROES
Sekretariat / 
Verwaltung

Sarah SCHMITZ
Empfang / 
Rechnungswesen

Sonja RAUW
Sekretariat

Bruno AACHEN
Finanzwesen

Marie-Louise GEHLEN
Lohnwesen

Peter KÜCHES
Terminplanung /
Marketing /Service /
Personalwesen

Raymond WILMES
Konstruktionstechniker / 
Fensterbau

Werner SCHULZEN
Ingenieur /
Abteilungsleiter
Technisches Büro

Guido HERMANN
Einkauf

Robert BACH
Logistik / Einkauf

Aloys KELLER
Montageleitung
Fenster & Türen

Jürgen COLARIS
Montageleitung
Koordination

Andreas MÜLLER
Montageleitung
Wohnwintergärten

Roland KLÜCKERS
Produktionsleitung

Roger EICHTEN
Controlling /
CAD/ CAM

Johann SCHMITZ
Network Service /
Auftragsannahme Export

VERWALTUNG

André KÜPPER
Technischer Service

BELGIEN

DEUTSCHLAND

FRANKREICH

GROSSBRITANNIEN

ITALIEN

LETTLAND

LUXEMBURG

NIEDERLANDE

ÖSTERREICH

PORTUGAL

RUSSLAND

SCHWEIZ

SPANIEN

UKRAINE

USA  

Edmund REUTER
Beratung und Verkauf
Wohnwintergarten- / 
Orangeriebau

AUFBAU EINES VERTRIEBSPARTNERNETZES

Die Keller AG ist ein expandierendes, exportorientiertes 
Unternehmen. Mehr als 30 ausgesuchte First Class 
Betriebe in mehr als 15 europäischen Ländern 
können ihren Kunden den hohen Qualitätsstandard, 
die ausgereifte Technologie und die individuellen 
Gestaltungsmöglichkeiten der Keller First Class 
Wohnwintergärten anbieten.
Ein ständiges Schulungsangebot und logistische Hilfe 
vor Ort unterstützen die Partner und gewährleisten einen 
gleich bleibenden Qualitätsservice.
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A3 Prospekt 
“Orangerie Elegance”

Technisches Büro
Werner Schulzen

Logistik
Robert Bach

Marketing
Peter Küches

Techn. Service
André Küpper

Projektvorbereitung
Roger Eichten

Kundenservice
Peter Küches

Empfang / 
Rechnungswesen

Sarah Schmitz

Verwaltung / 
Serkretariat
Manuela Proes

Software & IT
Johann Schmitz

Lohnwesen
Marie-Louise Gehlen

Finanzwesen
Bruno Aachen

Personal
Peter Küches

QUALITÄTSWESEN

Termine
Peter Küches

Techn. Büro
Werner Schulzen
Raymond Wilmes

Produktion
Roland Klückers

Montage
Jürgen Colaris 
Andreas Müller 

Aloys Keller

Marketing
Peter Küches

Techn. Service
André Küpper

Abteilungsleiter
Werner Schulzen

Techn. Aufmaß
Peter Temnitzer

Aloys Keller

Controlling
Roger Eichten
Guido Proess

Abteilungsleiter
Roland Klückers

CAD/CAM
Roger Eichten
Guido Proess

Zentrallager
Willy Bodarwé

Orangerie-Dachbau
Lothar Genten

Abteilungsleiter
Jürgen Colaris

Hausmarkt
Jürgen Colaris 
Andreas Müller 

Aloys Keller

Export
Timo Nesges

Kundenservice
Hans Zirbes

Transport
Alfred Held

Alu-/ Stahlprofi le
Stockware
Robert Bach

Glas / Zubehör
Bauelemente
Guido Hermann

Beschattung/
Wintergärten
Guido Hermann

Beschattung/
Raffstores
Aloys Keller

KELLER AG
Hausmarkt

(Abteilung 1)
Wohnwintergarten-/

Orangerie- /
Fensterbau

Norbert Keller
(Verkaufsleiter)

Alex Servais
Edmund Reuter
Peter Temnitzer

(Beratung)

GREENSQUARE S.A.
Export

(Abteilung 2)
Francis Flamant

VERKAUF PLANUNG TECHN. BÜRO PRODUKTION MONTAGE EINKAUF

VERWALTUNG
KELLER AG
Norbert Keller

Admin.délégué/ Geschäftsführer

Produktionsleitung
Roland Klückers

Montage
Jürgen Colaris

Wintergartenbau
Werner Schulzen

Fensterbau
Raymond Wilmes

Eigene Herstellung und komplette Vormontage in unseren 

Werkhallen 

Ständige Innovation und Weiterentwicklung eigener 

Produkte und Profi lsysteme

Über 25 Jahre Erfahrung im Wohnwintergartenbau

Hochwertige Produktqualität und ausgereifte Funktionalität 

mit neuster Technologie

Einzigartige Designkonzepte und –optionen

Hoher Bekanntheitsgrad – Europaweiter Vertrieb

Kompetente Ansprechpartner in Beratung, Planung, 

Produktion, Montage und Service – alles aus einer Hand

Erfüllung der internationalen Normen in Bezug auf Wärme-

schutz, Sicherheit und Statik

Marktführer im High-End Aluminium Wohnwintergartenbau 

Große Ausstellung mit zahlreichen komplett eingerichteten 

Wohn-wintergärten

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

10 GUTE ARGUMENTE 
SICH FÜR EINEN KELLER FIRST CLASS WOHNWINTERGARTEN 
ZU ENTSCHEIDEN:
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A4 Katalog
“Die kluge Entscheidung”

A4 Prospekt 
“Orangerie Elegance”

A4 Flyer 
“Garden Pavillon”

Prospekt 
“Smokers Pavillon”

A3 Prospekt 
“First Class Wintergardens”

A4 Flyer 
“Orangerie Elegance”

A4 Flyer 
“Orangerie De Luxe”

A4 Flyer 
“10 gute Argumente”

Sekretariat
Sonja Rauw

Auftragsannahme 
Export

Johann Schmitz
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